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Actividades
<5 Tipo de reporte de *
Acelerador de ventas P p Asesoria
) tiempo
#  Paneles
Asunto *  ASESORIA EN ESTRATEGIAS DE MERCADEO- REFUERZO ESCOLAR PAXTU
Clientes
Regional * [0 44 Guajira
Clientes ’
K Contactos Centro * [IT 44-Centro Agroempresarial y Acuicola
Informes
9524
Servicios
& Cliente Potencial
[ Oportunidad Orientador * syquintero@sena.edu.co
Documentacion y material
adjunto Nombres Stefany Yulieth
Resultados Apellidos Quintero Jimenez

Documentacion de v...

Actividades de clientes

=3 Orientaciones y entr... |
Datos de asesoria

Cliente / UP * REFUERZO ESC... Contacto * HAROL RAFAEL GON
Tipo de contacto *  En linea (correo ele Tipo de sesion *  Seguimiento

Canal de atencién * Virtual Programa *  Emprendimiento

Area de asesoria * Mercadotecnia y Ve Asesoria para *  Puesta en Marcha OFF
Sociedades BIC * No Ayuda adicional *  Asistencia Gerencial
Economia popular * No

Fecha realizacion = 13 8:00AM

Tiempo 1 hora

1,00

Notas

Antecedentes del -
cliente

Resumen de la sesion *  En la Reunién virtual realizada con el sefio Harold Gonzales, abordamos el

de asesoria tema de la importancia de las estrategias de mercadeo puesto que hace
referencia a todas las actividades de promocién de una empresa y sus
productos o servicios, le recomendé que esta debe llevarse adelante a través
de un estudio de clientes para determinar a quién esta dirigido el producto o
servicio e implementar acciones para alcanzar ese publico objetivo.

Ademas le socialicé Las funciones principales del mercadeo en una empresa
de las cuales les enuncié las siguientes:

- Realizar estudios de mercado

- Realizar estudios de clientes

Informacién solicitada -
o areas de necesidad

Plan de accion -

<>

Ventas
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